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PREFACIO

El presente docucento es el s@ptimo de una serie que publicard

la Secretaria de Estado de Agricultura, (SEA), como parte del pro-
yecto de cooperacifn Técnica en Comercializacidn Agricola que estd
ejecutando en combinacidn con el iastituto Interamericano de Cien-
cias Agricolas {IICA).

La orientacidn principal dc este proyacto es la de m2jorar los ser-
vicios de comercializacidn a nivel nacional r2diante el fortaleci-
miernto de les Institucionas que est&n operardo dentro del Sub-Sec-
tor Comercializecida; y en especial, el Depaitemento de Economia
Agropecuvaria de la SEA, que participa cowo coniraparte del grupo
IICA, y ei Departamento de Estudios Especiales de INESPRE.

El objetivo globzl de este provecto €3 lugrar ia fovrulacifn de un
plan rrcioral de cumcreislizzcia agropecuvaria, ecuparibie con el

Plan Nacion2l d¢ Descrrollo EccuZzico y Socizi, Los odietivos es-
pecificos sca:

1. Implantar un sistema dinfwico, eficicave y corntinuo de reco-
l2céidn y Givulgacidn de informaciones de prccios de los prin-
cirales productos Agropecuarios a nivel de las fincas, de los
intecmediarics y del consumidor final.

2. La crgenivacifn y ejecucidn de un programa de capacitacidn en
comerciclizacidn, orientado hacia el personal de las dietin-
tas institucicaes del Sub-Sector.

3. Realizar un diagnletico detallado del sistema interno de co-
nercializacidn y deze:znllar los esquemss mw2todoldgicos para
la realizacién de invastigociones en cste campo.

4. Crear un benco de informacibpnes estadisticas del &rea de la
Comercieiizacifn, que peraita & lzs autcoridedes del Sector
establecer criterios para la defini-iZn de politicas, progra-
mas y proyectos en esta materia.

5. Identificar proyectos que puedca majorer la eficiencia del
sistenma de comerciali-~rcifn en un futuro inmediato.

6. Identificar y sugevir cirbios institucicnales necesarios pa-
ra mejorar los servicios en cox2rcializacidén a todos los ni-
veles, especialrente a nivel de finna.
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I. INTRODUCCION y

La presente investigacidn sobre auyama se orienta hacia -
los aspectos de la comercializacidn, fundamentalmente de '

las variedades exportables.

El estudio tiene varias limitaciones, principalmente en los
aspectos de produccién, debido a la falta de séries hist8ri-
cas y suficiente informacién confiable sobre el producto.

II. METODOLOGIA

La mayor perte de ls investigacidn sc desarrolld con fuentes
primarias. Se entrevistaron nroductores y acopiadores ru-
rales en Valverde Mao, Luperbn, San Juan de la Maguana e

Higzuey.

Se entrevistaron exportadores de Santiago y de la Capital.
Los costcs de exportacidn proceden de datos sobre opera-
ciones recientes. La informacifn de precios del mercado
de New York se cbtuve a travis Ae CEDOPEX.

III. ASPECTOS DE PRODUCCTOXN

Las principales variedades cultivadas en el pafs son: sello
de oro (cubana), japonzsa y criclla; las dos primeras se des-
tinan a la exportacidn y lz criolla al consumo intermo.

La produccidén de auyama es mids o menos permanente, pero se pro-
graman las mayores cosechas para el perfodo de diciembre a
febrero, con extensiones no frecuentes a 1 § 2 meses més.

Este perfsdo ccincide con el inicio de las mayores exportacio-
nes que ocurren entre febrero y mayo.
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El perfodo de exportacifn estf definido por la terminacifn de
la cosecha de auyama de Florida y cuando allf ocurre una exten-
sifn en la cosecha, afecta el programa de exportaciones domini-
canas, como sucedil este afio.

Los estimados de produccifn para 1976 se detallan a continuacifn:
(auyama criolla y variedades de exportacifn).
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Cuadro No,] AREAS Y PRODUCCION DE_AUYAMAS ESTIMADAS PARA 1976

ZONA TAREAS PRODUCCION
(qq 100 1bs)
- JORTE
Santiage 100 800
La Vega 340 2,720
Espaillat 100 800
Puerto Plata 10,000 1/ 80,000
HoRoRSTE L =
Cotuf 200 1,800
NOROESTE s e e
Mao 1,500 16, 500
V. Vasques 1,200 13,200
8. Rodrfguesz 478 5,255
Dajabdn 275 3,028
SR
Barahona 3,278 40,900
SUROESTE
Pedro Corto 6,000 54,000
Guanito 800 9,600
Elias Piila 1,300 11,700
Padre Las Casas 2,000 16,000
CENTRAL
Villa Altagracia 2,200 30,000
Monte Plata 300 2,700
Ocoa 500 5,000
Yamas® 985 8,000
Villa Mella 815 14,300
—
TOTAL .32,365 316,300

| 1/ La mayor parte dal cultivo es intercalado con mafs.

Divisifn de Estadfstica, SEA.
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Los rendimientos em cultiwos oo intorcalsdos eon alevados.
En Valverde Mao se obticnen promedios de 25 y 35 qq de au-

yama.

No se obtuvo una informacisn fidedigna sobre la proporcifn
de cultivos destinados a consumo interno y los de exporta-
ciones, dados los sistemas de intercalamiento y la diferen-
cia de rendimientos por sistema de cultivos y por szomas.

Hay zonas cuya produccifn se destina en mayor proporcifn a
la exportaciSn: Puerto Plata, (Luperfn y La Isabela), Val-
verde Mao, San Juan de la Maguana, Padro Corto, Elias Piila,
Padre de las Casas y Villa Altagracia. En Puerto Plata se
estima que el 90X de los cultivos son de variedades exporta-
bles.

Las fuentes de financiacifn del cultivo de la auyama son en
su orden: exportadores, el mismo productor y el Banco Agr{-
cola. La financiacifn del Banco Agrfcola es muy reducida:
en 1975 se programS la financilacifn de 295 tareas (195 en
Mao y 100 en San Juan de la Maguana); en 1976 se reduce a
100 tareas en San Juan de la Magusna.

Los acopiadores rurales financian al productor de auyama; han
habido casos (no frecuentes) de financiacifn de cultivos por
intermediarios, hasta por RD$2,000.00.

El costo de produccifn varfa segln el sistema de cultivo y la
sona. En Valverde Mao el costo se acerca a RD$10.00 por tarea;
para un rendimiento promedio de 25 qq; ello darfa un costo por
qq de aproximadamente $0.40. En LuperSn con un costo de RD$
7.00 por tarea y rendimiento de 8 qq, el costo por qq se cal-
cula en aproximadamente RD$1.00.
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v.

COMERCIALIZACION Y EXPORTACIONES

Las variedades de exportaciones (la cubana principlamente) no
tienen aceptacidn en el mercado intermo, por lo que &sta se
produce con fines exclusivos de exportacidn.

La suyama de calidad exportable se determina principalmente por
el tamafio: 4 § mfis libras con 1fmiter de 8, ademfs de la ma-
durez y ausencia de lesiones e infestaciones.

El exportador hace la seleccidn del producto y rechaza la ca-
1idad no exportable. Generalmente se acepta el 85%, el 15% res-
tante es utilizado solamente para alimento de cerdos.

El canal de comercializacifn de la auyama de exportacidn se con-
forma de la siguiente manera:

Productor s Acopiador rural 3 Exportador

EI upo%gkdor‘ generalmeﬁ@e no' hace ¢ontaéto’ direéto con ;1 pro-
ductor. La funciSn del acopiador es muy amplia. Ademfs de co-
nocer los productores y tener acceso a ellos, los financia en
la produccidn. Por otra parte, el acopiador posee bodegas,mfs
o menos riisticas, pero con buena aireacidn en donde almacena

el producto por algfin tiempo en espera de la mejor &poca de
exportacién. Hay bodegas de acopiadores con capacidad hasta

de 2,000 qq y se ha llegado a mantener el producto almacenado hasta

por seis meses. Los productores tambi€n improvisan bodegas,
en 8pocas de bajo nivel de exportaciones, como ocurri8 a prin-
cipios de 1976.

El acopiador rural cumple 2 funciones: a) como comisionista o
corredor del exportador: compra el producto al agricultor a pre-
cio acordado por el exportador (seglin el nivel del mercado) y
obtiene una comisifn de $0.50 por qq. b) como intermediario-
acopiador: compra a todo riesgo, para almacenar o para vender
de immediato al exportador. En este caso busca una mayor uti-
lidad, dependiendo de la situacifn del mercade. (usualmente de
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$1 a $1.50 por qq). Este intermediario financia algunos cul-
tivos como ya se dijo.

El precio al productor varfa durante el afio segfin la capacidad
de colocacibn del producto en el mercado de New York y Puerto
Rico; sobre la base de un precio de RD$3.50 el quintal de
auyama puesta en la bodega del exportador (RD$3.50 al produc-
tor) se establece el siguiente cdlculo de costos para el
exportador. 1/ )

RD$ por 100 1bs.

Costo de 100 1lbs. en bodegas del exportador 3.50
Clasificacifn y empacado en sacos de 50 lbs:
RD$0.15. x saco 0.30
Bmpaque de sisal con capacidad de 50 1lbs. a RD$
0.76 1.52
Rotulacidn: peso, nombre, destino RD$0.10 x saco 0.20
Cargue y transporte: de la bodega al muelle de
Haina en container refrigerado (55°F) RD$0.10 x
saco. 0.20
Costo F.0.B 5.72
Ley de arrimo: derechos de exportacidn 0.14
Flete a New York: sobre la base de un con-
tainer de 32,000 1bs. mInimo de utilizacibn,
US$1,150 + 3.8% impuesto 3.73
Détéchos de importacién USA: 25% advalorem 1.43
Flete del muclle da2 N,Y. 2 la terminal del Mer-
cado Maynrista (US$116 por container) 0.34

Transporte del terminal ~ bodega de mayorista en
N.Y., 20 centavos saco de 50 1bs. 0.40

Derechos del "Broker'" por gestiones de nacionali-
zacifn y venta del producto US381 por embarqueq

(se supone un embarque de un sSlo container) 0.25
Costo del producto en el mercado de New York 2/ 12.01

1/ Datos de un exportador en febrero 1976

2/ El costo puede recargarse por demoras en la tramitacidn,

transporte, etc. El container cobra US$25.00 por cada

dfa de retraso.
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v.

Se calcula entre 8 y 10 dias el tiempo que transcurre desde
la entrega de la auyama por el productor, hasta su venta en

el mercado mavorista de New York.

Las condiciones del mercadc de Puerto Rico son un poco dife-
rentes. Allf, la produccidn Aominicara tiene que competir
con la produccidn local, que goza de garantias y estfmulos,
Hay exportadores que transporcan al nacural el producto en
barcos que hacen embarques semanales. El1 pxportador tiene
acuerdos de compra con el acopiador o también hay sociedades
entre acopiadores y exportadores para la exportacidn de auya-
ma, yuca, fiame, etc. Para estos embarques también se utili-
z2y lcs puerts de La Romzna, Puerto Plata y Bocachica. Para

New York se exporta principalmente por Haina.

PRECIOS

Los precios del mercado nacional para la auyama de exportacifn
varian peciddicamente, dependiendo de las compras del extran-
jero y de 1la ofertz nacional. Parcce ocurrir que los expor-
tadores no siempre reficjan en el pa¥s los precios que se co-
tizan por suc product<s en el mcrcado externe, sino que se
atienen yj nival de produceisa internc. Asi, puede ocurrir que
las cotizacicnes extirnas scaw alias, sero la cferta interna
abundante- En este casy 1oy wxpuctsdores pagan precios muy

bajos <n el pais, jue ro¢ puirdaa rilueifn con los precios ex-

ternoe (descontandn iss costos y heneficios de la exportacibn).

Por otra parte, cuandc 12 denanda externa crece, los exporta-
dores compiten por la producciln loczli y hacen subir répida-

mente los precioa.

tedio






El nivel de precios mis comin al productor estf entre
RD$3 y $3.50 el qq; se llega a niveles m{nimos de $2
(febrero 1976) y el mBximo puede llegar a $5 y $7; en
casos poco frecuentes se ha pagado hasta $12 y $13 qq en
finca.

En 1975 se registraron los siguientes precios para la au-
yama en el mercado de New York, en el perfodo de exporta-
ciones de Marzo-Junio(fuente: CEDOPEX).

Marzo US$16.50 (100 libras)
Abril (1 a 4) US$17.00
Abril (7 a 11) US$17.50
Abril (14) US$18.50
..>Abril (16 a 25) US$15.09
Abril (28, mayo 4) US$20.50
Mayo (5 a 25) US$22 a US$24
Junio (3 a 22) US$24 a US$26

Relacionados estos precios con los costos del producto
puesto en New York, y si en 1976 se obtuvieron los mismos
precios de 1975, la utilidad minima que lograria el expor-
tador serfa de US$4.50 por qq, siempre y cuando compre la
auyama al productor a RD$3.7C qq. No obstante, este pre-
cio asciende a partir de marzo y crece también correla-

tivamente con la mayor demanda del mercado extranjero.
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VI.

Cuadro No.2 EXPORTACIONES DE AUYAMA ENTRE 1970 - 1975

Ario Toneladas Valor RD$
1971 3,657 342,661
1972 2,489 255,653
1973 2,376 335,576
1974 1,950 273,085
1975(a septiembre) 1,896 270,434

Fuente: CEDOPEX

De 1950 toneladas exportadas en 1974, salieron entre Marzo y Junio
1301 Tons., en Enero y Febrero 378 Yomi. y las restantes 271 entre
Julio y Diciembre.

CONCLUSIONES

La produccién de auyama en el pais se ha venido desarrollando de-
bido al estimulo de las exportaciones y ha contado con el apoyo
de intermediarios y exportadores y en menor medida de las enti-
dades gubernamentales. El crédito y la asistencia oficial son
casi insignificantes frente a la inversidn de productores y comer-
ciantes privados.

Hace algunos afios la auyama se consideraba un cultivo marginal,

que se realizaba sin programacidn y en forma intercalada con

otros cultivos. Recientemente, por el estimulo de los precios y

los créditos de acopiadores y exportadores, han ido fometéndose cul-
tivos especializados con aplicacidn de alguna t&cnica, que han
logrado triplicar y hasta cuadruplicar los rendimientos de culti-
vos tradicionales e intercalados.
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Como consecuencia de la exigua programacién de los cultivos para
exportacidn y de la dependencia total de los logros para colocar
la produccidn dominicana en Puerto Rico y New York, han surgido
serios inconvenientes en la comercializacidn del producto, cuando
se suspenden o demoran las exportaciones por saturacidn del mer-
cado externo.

El mercado de New York se hace mds assequible a partir del mes
de Marzo, al terminar la cosecha de Florida. Sin embargo, en el
presente afio, dicha cosecha sufri8 una prolongacién que contuvo
las exportaciones dominicanas e hizo caer los precios a niveles
incluso por debajo de RD$2.00 qq. Sin embargo, estos precios,
que son los mfs bajos del afio, no serfan ruinosos para los pro-
ductores si se tiene en cuenta que los costos son de alrededor
de RD$1.00 por qq. El mayor problema de la comercializacidn del
producto consiste en que los exportadores suspenden las compras
y 2l cultivador se queda con el producto. (Este se puede alma-
cenar hasta por 4 § 5 meses con algunas mermas en bodegas con
aireacidn).

Los limitantes para el exportador son mayores, por cuanto debe
cumplir con el requisito legal de reintegrar al Banco Central
US$10.00 por quintal exportado. Cuando el precio.de venta en

el exterior es inferior a este nivel, el exportador usualmente
se abstiene de realizar la exportacién o de lo contrario tendria
que adquirir en el mercado libre de divisas, los ddlares nece-
sarios para complementar la cuota de reintegro; operacidn que

aumentsa sus costos.

BEn otros perfodos del afio se logran precios superiores en el
mercado externo y se facilitan las exportaciones. Sin embargo,
se aduce que los exportadores no siempre reflejan en los precdos
al productor dominicano, los niveles que logran en el mercado
externo (déscontados los costos de exportacifn, impuestos y
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utilidad normal); el exportador se limita a reconocer el nivel de
la oferta del mercado interno y paga seglin las disponibilidades

de produccién. Cuando la oferta es escasa, ha llegado a pagar
hasta RD$12 y $13 por qq., precio que resulta muy rentable para

el productor. Sin embargo, dada la falta de oconocimiento de la
produccidn local y la total desprogramacibn, es evidente que el
desarrollo de la comercializacidn es muy incierta y los precios muy
fluctuantes.

En términos generales, las perspectivas para la auyama de exporta-
cibén son favorables, dada la calidad y bajos costos de producciénm.
Séd bien los volGmenes de exportacidén han disminuido afio tras afio,
los precios .aumentaron (1970-1973), o sea han mantenido (1974-1975).
El hecho principal es que el mercado externo para nuestra pro-
duccidn es limitado; por lo tanto, un crecimiento desordenado de

la produccién, solamente conduciré a la pérdida para los productores.

Al respecto, se sugieren las siguientes medidas de correccidn a corto

y mediano plazo.

Resulta indispensable la obtencidn de amplia informacién sobre el

cultivo de la auyama.

a) Calidades de consumo interno.

b) Variedades exportables.

c) Areas, produccidn, &pocas. Sistemas de cultivo.
d) Localizacidén de la produccién

e) Nmero y tipo de productores

f) Fuentes de financiamiento



. . MR . R Y - ¢ f
g b . e 3 . . R :
- . . . e . . H “ .
. .
-
1 . .
. - -
<
. . ° ..
i
' :
o
. : » .
N .
i . NE
. o
. . -
. . o B - N
R - O
4 B * . .




6.5.

6.6.

-11-

Informacidn completa sobre la exportacidn:

a) Censo de exportadores
b) Volfmen#s por exportador
c) Epocas

d) Precios, mercados, condiciones.

SEA y CEDOPEX, de comfin acuerdo con los exportadores, deben
establecer una programacidén de las necesidades de auyama, segin
volfimenes, &pocas y calidades.

Para hacer cumplir el programa, se deben crear lineas de crédito
y asistencia técnica. Los exportadores se sometarian a la progra-
macién, exportando sclawente la auyema de cultivadores inscritos
en el programa de procduccibn para exportacidn. El1 cumplimiento
de esta medida no es dificil de lograr, a través de los certifi-
cados de samidad que expide la SEA para exportacidn; solamente
serian autorizadcs 1:s exportaciores de cultivos inscritos y

programados.

La programacidén ¢e la producci?n dak: orientar al productor a
cultivar variedades tanto de erpcrtacidn ccmo para mercado interno.
A veces ocurre quz 103 precics de la ar--2ma criolla estén a nive-
les excesivos para el consunidor» local y los de la auyama cubana

estén a precios iirisor’os.

Debe estudiarse la posibilidad de abrir mercado en el pais para la
auyama cubana. Mientras c.. r2rcedo interno no absorva una propor-
cibén de la producci®:, dicli variedad seguir8 sujeta a fluctuacio-
nes y a condiciones de incertidunibres. Asimismo, el estudio debe

incluir las perspectivas de industrializacidn.
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Parece conveniente asimismo, una revisién mds oportuna de los
reintegros de divisas o "precios minimos de venta al exterior"
que autoriza la Junta Monetaria y actualizarlos seglin los cambios
en los precios internacionales.. En el caso de la auyama (y de
productos perecederos en general), resulta preferible exportar
la produccién a cualquier precio. antes que represar las ventas,
que consecuentemente acarrean la pérdida del producto y la ruina
del agricultor, dada la falta de medios apropiados de almacena-
miento y conservacidn, especialmente en el campo de perecederos
(frutas y hortalizas) que requieren de ambiente controlado.

Ser§ muy Gitil para el productor, una mayor difusién de los precios
que informa el "servicio de noticias de precios" de la SEA, inclu-
yendo los cambios y perspectivas de venta de productos de exporta-
cién, buscando con ello fortalecer la capacidad de negociacién del
productor, especialmente cuando se abren los canales de venta al
exterior.
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I INTRODUCCION

El presente estudio sobre el molondrdn se refiere Gnicamente
a los aspectos de comercializacifn para las calidades desti-
nadas a la exportacidn; se encontraron limitaciones en

informacién sobre la produceiSn para consumo interno y cifras

actualizadas sobre produccién y consumo.

II. METODOLOGIA
| La mayor parte de la informacifn se obtuvo de fuentes primarias
mediante entrevistas a productores de Bani y San Cristobal.
Se entrevistaron exportadores y se conocieron las instalacionecs

de acopio y clasificacidn para exportacién.

II1I. ASPECTOS DE PRODUCCION
Las zonas productoras esta@n localizadas a relativa corta distancia d
de la capital, donde estan los centros de clasificacién y cxporta-
cifn. La mayorfa de los cultivos estan en San Cristobal, Ban%,
y Azua. Solamente en Banf y San Cristobal se comprobaron en 1775
cultivos por 1,170 tareas para exportacidn.
Las siembras se realizan entre abril y mayo y la cosecha entre junin
y agosto, principalmente.
La mayor parte de los productores son pequefios; los cultivos

fluctGan entre 5 y 29 tareas.






Los productores cultivan el molondrdn previo contrato con el exporta-
dor de quién reciben financiacién en dinero e insumos y asistencia
técnica.

Calculos de costos de produccidén en Banf, arrojaron un total de RD$
32.25 por tarea (sin incluir la remuneracidn del factor tierra) para
un rendimiento de 12 qq. Esto darfa un costo por libra de $n.N27.

Las estadisticas de produccidn sefialan las siguientes valores hasta

1974.

Cuadro N°1. VOLUMEN DE PRODUCCION DE MOLONDRON EN EL PAIS 1972-1974

Fuente:
IV

Afio Toneladas
1972 1737
1973 1907
1974 2291

Oficina Nacional de Estadfstica.
COMERCIALIZACION Y EXPORTACION

La asistencia t@cnica a la produccibn hace enfasis en la recoleccidn
que es el condicionante mayor de la determinacidn de la calidad del
producto para exportacifn; este debe ser tierno y tener un tamafio de
2.5 a 5 pulgadas. La demora de pocas horas en la recoleccibn hace
madurar el producto y perder las caracterf{sticas necesarias para eu
exportacibn.

Cuando hay contrato- entre agricultor 7 exportador, éste suministra

la asistencia t&cnica y el credito.
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El agricultor recolecta el molondrén, lo envasa y lo entrega a
camiones de la empresa exportadora que lo recibe en el cultivo. El
costo de transporte (1/2 ¢ por libra) se deduce en la liquidacidn del
producto. El precio pagado en 1975 por el exportador fue de $N."6
libra. La empresa transporta el molondrSn a centros de clasificaciin
localizados en la capital, donde lo clasifica y empaca, para ser alma-

" refrigerados o congelados, al

cenado y transportados, en "containers
exterior. Las empresas exportadoras mejor establecidas tienen contratns
firmados con importadores (de U. S. A. principalmente) que garantizan
precio fijo y compra segura. Uno de los mayores problemas que afronta
el pfoductor es el rechazo de la calidad no exportable en los centros

de clasificacidn. La asistencia t8cnica al productor hace dnfasis en
la calidad que se condiciona a la estricta programacidn de la recnlcc-
cién como se sefiald.

Hoy productores que han tenido rechazos en la calidad hasta por " vy

802 de la produccidn entregada. El producto rechazado no tiene valor

alguno y por el contrario tiene un costo de transporte que debe

pagarlo su propietario.
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Sin embargo, hay productores més eficientes, que tienen mﬁ;genes de
rechazo insignificantes. Es obvio que para estos, el cultivo “el
molondrdn resulta rentable; con un costo por libra de $n.N32 ($1.N27
por costo de produccién + $7.M5 por transporte) se asegura una
utilidad por libra de N.N29 o de RD$33.60 por tarea, considerando aue
la inversidn del cultivo y asistencia corre a cargo del exportador.
La evolucidn de las exportaciones de molondrdn, en los Gltimos afios

ha sido:

Cuadro N°2 EXPORTACIONES DE MOLONDRON DE LA REPUBLICA DOMINICANA

Fuente:

1971 - 1975

Afios Tons Valor RD$
1970 4.8 1’079
1971 9.6 2,263
1972 11.5 1,2m
1973 157.n 29,395
1974 458.9 130,572
1975 1,345.4 465,870
1976 3'50’\.0 —
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El crecimiento de las exportaciones de molondrén entre 1970 y 197¢

es espectacular. Las estimaciones de los exportadores para 1976
superan las 3,500 toneladas, dadas las condiciones favorables del
mercado de U. S. A.

Las casas importadoras han hecho consorcios y acuerdos con exnorta-
dores dominicanos para captar la mayor produccidn exportable.

El mercado interno no es competitivo con las exportaciones. Los
precios internos son fluctuantes y la produccidn proviene de agricul-
tures no vinculados a contratos para exportacifn. Se trata de cultivos
casi marginales sin mayor técnica ni inversién. Los precios del
moiondr&n en el mercado mayorista de Santo Domingo en marzo de 1076
fueron de RD$8.70 el quintal ($n.N9) la libra; los precios al detalle

fluctuaron entre $0.25 y $0.30 1la libra.

CONCLUSIONES

El cultivo del molondrén ha crecido aceleradamente en los dltimos

3 anos, debido a la mayor demanda externa por el producto y a las
excelentes condiciones del pafs para producirlo; lo que ha motiva-do
la creacidn de compafiias y consorcios de exportadores que financian,
fomentan y comercializan la produccién.

El cultivo y comercializacibn exige gran cuidado y dedicacién nor
parte del productor, especialmente en la etapa de recoleccidn, pero
es muy simple el cuidado de la plantacidén. El productor que cumrle
con las recomendacifnes de la asistencia técnica, tienme oportunidad
de vincularse a una actividad segura y rentable.

Las perspectivas de crecimiento de las exportaciones parecen muy

halagadoras para el pafs; la limitacifn puede estar en encontrar
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productores dispuestos a aceptar el exigente plan de cultivo y re-
coleccidn.

Hasta ahora, parece que no ha existido practicamente ninguna parti-
cipacidn estatal en el fomento de la producciSn y exportaciones del
molondrén.

Incluso, existe un desconocimiento casi completo del desarrollo de
la produccibn y suficiente informacidn sobre tipo de productores,
localizaci8n,costos,plagas, etc.

La responsabilidad gubernamental en este cultivo ser@ la de

obtener informaciSn completa sobre la produccién y exportaciones en
todas sus etapas y apoyar los esfuerzos de los particulares para la
conquista y conservacién de los mercados externos. Recientemente
han surgido exportadores improvisados que, en vez de bhuscar una
coordinacifn de criterios pueden inducir a su anarquizacidn.
Corresponder{a a Cedopex desarrollar en forma prioritaria los estudic
que permitagndefinir una politica clara y cnificada de produccidn y

de ventas en el exterior.
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